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ABSTRAK 

 

Penentuan persediaan penting untuk di perhatikan karena dapat berdampak pada keuntungan 

perusahaan. CV. Super Yummy selalu membuat perencanaan persediaan khususnya bahan 

baku berkualitas tinggi dengan jangka waktu dua minggu sekali untuk menghindari kekurangan 

bahan. Namun disisi lain, terkadang tidak mempertimbangkan hari-hari besar yang berdampak 

pada peningkatan pembelian seperti minggu pagi,festival pesta rakyat, festival depok keren 

yang menyebabkan banyak pelanggan yang kecewa karna produk yang ingin dibeli tidak 

tersedia. Variasi produk yang ditawarkan beragam ditambah harga yang terjangkau menarik 

banyak minat konsumen namun terkadang produk yang mereka sering tidak tersedia karna 

pengendalian persediaan penggunaan produk menyebabkan banyak produk yang rusak dan 

basi. Penyimpanan yang kurang tertata menyebabkan menumpuknya produk yang tidak 

terpakai yang menyebabkan kerugian pada penyimpanan produk. Oleh karena itu penelitian ini 

bertujuan untuk mengetahui dan mengevaluasi proses perencanaan dan pengendalian proses 

persediaan produk best seller CV. Super Yummy. Metode penelitian ini melalui pencatatan 

data primer dan sekunder. Pengumpulan data melalui praktek kerja lapangan dengan cara 

wawancara dan observasi, pencatatan data juga dokumentasi. Hasil penelitian ini menunjukkan 

perencanaan dan pengendalian persediaan produk PT. Super Yummy adalah dua minggu sekali 

sesuai waktu yang diterapkan pada pengadaan persediaan bahan bakunya. Sehingga dimana 

laba penjualan yang didapatkan tidak mengalami peningkatan, hal tersebut peneliti 

menyarankan dalam perusahaan ini menggunakan metode peramalan dan memberlakukan 

penilaian persediaan masuk pertama keluar pertama (Firs In Firs Out). 

 

kata kunci : persediaan, perencanaan persediaan, pengendalian persediaan dan laba 
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ABSTRACT 

 

Determination of inventory is important to pay attention to because it can have an impact on 

company profits. CV. Super Yummy always makes inventory planning, especially for high-

quality raw materials, every two weeks to avoid material shortages. But on the other hand, 

sometimes they don't take into account holidays that have an impact on increasing purchases 

such as Sunday mornings, people's party festivals, cool Depok festivals which cause many 

customers to be disappointed because the product they want to buy is not available.The variety 

of products offered, plus the affordable prices, attracts a lot of con sumer interest, but 

sometimes the products they sell are often not available because inventory control over the use 

of products causes many products to be damaged and stale. Poorly organized storage causes 

accumulation of unused products which causes losses in product storage. Therefore, this study 

aims to determine and evaluate the process of planning and controlling the inventory process 

for the best seller CV. SuperYummy. This research method through the recording of primary 

and secondary data. Data collection through field work practices by means of interviews and 

observations, data recording as well as documentation. The results of this study indicate 

planning and inventory control of PT. Super Yummy is once every two weeks according to the 

time applied to the procurement of raw material supplies. So that where the sales profit 

obtained does not increase, the researcher suggests that this company use forecasting methods 

and apply an inventory assessment first in first out (Firs In First Out). 

 

keywords: inventory, inventory planning, inventory control and profit 
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