SIKLUS PENJUALAN ONLINE
PADA CV. JAGOAN HELM BEKASI

LAPORAN MAGANG

Diajukan Sebagai Salah Satu Syarat Mata Kuliah

Y, WE Ebucare BO%__
OUR Financiar SUCCE™

Oleh

Nadya Putri Meiliana
202521021

PROGRAM STUDI S1 AKUNTANSI
SEKOLAH TINGGI ILMU EKONOMI TRI BHAKTI
BEKASI
2023



LEMBAR PENGESAHAN

SIKLUS PENJUALAN ONLINE PADA CV.JAGOAN HELM
BEKASI

Oleh
Nadya Putri Meiliana

202521021

LAPORAN MAGANG
Untuk memenuhi salah satu syarat Diajukan Sebagai Salah Satu Syarat Mata
Kuliah
Telah disetujui oleh Tim Penguji pada tanggal seperti tertera di bawah ini
Bekasi, 30 Juni 2023

Anggota Pengujj

Faisal, SEL, MAk., ME Lembah Dewi Andini\ $E., Mak., Ak., CA
AY)
NIDN : 1005029002 NIDN: 040709900&

Ketua Program Studi

Faisal, SEL, MAK., ME

/Nllf : 1005029002




SURAT PERNYATAAN KEASLIAN LAPORAN MAGANG
PROGRAM STUDI S.1 AKUNTANSI

Dengan ini saya menyatakan bahwa :

1. Karya tulis saya, Skripsi/Laporan Praktik kerja Lapangan ini, adalah asli dan
belum pernah diajukan untuk mendapatkan gelar akademik Ahli
Madya/Sarjana Akuntansi/Manajemen, di STIE Tri Bhakti maupun di
perguruan tinggi lainnya.

2. Karya tulis ini murni gagasan, rumusan dan penelitian saya sendiri, tanpa
bantuan pihak lain kecuali arahan dosen pembimbing dan penguiji.

3. Dalam karya tulis ini tidak terdapat karya atau pendapat yang ditulis atau
dipublikasikan orang lain, kecuali secara tertulis dengan jelas dicantumkan
sebagai acuan dalam naskah dengan disebutkan nama pengarang dan
dicantumkan dalam daftar pustaka.

4. Pernyataan ini saya buat dengan sesungguhnya dan apabila di kemudian hari
terdapat penyimpangan dan ketidakbenaran dalam pernyataan ini, maka saya
bersedia menerima sanksi akademik berupa gelar yang telah diperoleh karya
tulis ini, serta sanksi lainnya sesuai dengan norma yang berlaku di perguruan

tinggi ini.

Bekasi, 30 Juni 2023

Yang membuat pernyataan
BY Y
&3 -
1 E4BAKX497050790

Nadya Putri Meiliana

202521021




TANDA PERSETUJUAN MAGANG

Nama : Nadya Putri Meiliana

NIM 202521021

Jurusan : Akuntansi

Bidang Studi : S1 Akuntansi

Judul Laporan : Siklus Penjualan Online pada CV. Jagoan Helm Bekasi

Laporan tersebut di atas disetujui dan diterima baik sebagai salah satu karya
ilmiah mahasiswa yang bersangkutan dalam memenuhi salah satu syarat mata
kuliah pada Jurusan Akuntansi, STIE Tri Bhakti.

Bekasi, 30 Juni 2023

Mengetahui,
Ketua Prograih Studi Akuntansi Dosen Pembimbing
wsuf Fajsal, SEL, MAk., ME Lembah Dewi Andihi, $E., Mak., Ak., CA
NIDN : J005029002 NIDN : 0407099003



ABSTRAK

Nadya Putri Meiliana, Laporan Magang, Bekasi: Praktik kerja lapangan ini berfokus pada
siklus penjualan online CV. Jagoan Helm yang bertujuan untuk mengetahui bagaimana siklus
penjualan yang ada pada CV. Jagoan Helm. Metode yang digunakan adalah observasi untuk
mengetahui penerapan siklus penjualan online yang ada di CV. Jagoan Helm dan penulis juga
menggunakan studi kepustakaan untuk mempelajari serta mengumpulkan teori-teori yang
relevan dengan materi pembahasan yaitu siklus penjualan online. Siklus penjualan merupakan
salah satu siklus yang penting dalam mendukung proses bisnis, hal ini dikarenakan siklus
penjualan berhubungan dengan kegiatan utama perusahaan. Perusahaan yang mengalami
kekurangan informasi atas aktivitas yang terjadi dalam perusahaan akan kesulitan sehingga
mengakibatkan tidak tercapainya tujuan perusahaan. CV. Jagoan Helm merupakan perusahaan
yang bergerak dibidang perdagangan apparel motor. Dalam proses penjualan pembuatan
dokumen hanya dibuat rangkap 1, sehingga tidak memiliki arsip apabila akan melakukan
perekapan data, hal ini menyebabkan dokumennya akan mudah hilang. Berdasarkan hasil dari
praktik kerja ini dapat disimpulkan bahwa penerapan siklus penjualan online pada CV. Jagoan
Helm belum sesuai dan penulis ingin memberikan solusi untuk melakukan dokumentasi siklus
penjualan online.

Kata Kunci : Siklus Penjualan Online pada CV. Jagoan Helm



ABSTRACT

Nadya Putri Meiliana, Internship Report, Bekasi: This field work practice focuses on the
online sales cycle of CV. Jagoan Helm which aims to find out how the sales cycle is in CV.
Jagoan Helm. The method used is observation to find out the application of the online sales
cycle in CV. Jagoan Helm and the authors also use library research to study and collect
theories that are relevant to the subject matter, namely the online sales cycle. The sales cycle
is one of the important cycles in supporting business processes, this is because the sales cycle
is related to the company's main activities. Companies that experience a lack of information
on activities that occur within the company will have difficulties resulting in not achieving
company goals. CV. Jagoan Helm is a company engaged in the motorcycle apparel trade. In
the sales process, the document is only made in duplicate, so it does not have an archive if it
is to do data recording, this causes the document to be easily lost. Based on the results of this
work practice it can be concluded that the application of the online sales cycle on CV. Jagoan
Helm is not suitable and the author wants to provide a solution for documenting the online
sales cycle.

Keywords: Online Sales Cycle on CV. Jagoan Helm
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