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ABSTRAK 

 
Nadya Putri Meiliana, Laporan Magang, Bekasi: Praktik kerja lapangan ini berfokus pada 

siklus penjualan online CV. Jagoan Helm yang bertujuan untuk mengetahui bagaimana siklus 

penjualan yang ada pada CV. Jagoan Helm. Metode yang digunakan adalah observasi untuk 

mengetahui penerapan siklus penjualan online yang ada di CV. Jagoan Helm dan penulis juga 

menggunakan studi kepustakaan untuk mempelajari serta mengumpulkan teori-teori yang 

relevan dengan materi pembahasan yaitu siklus penjualan online. Siklus penjualan merupakan 

salah satu siklus yang penting dalam mendukung proses bisnis, hal ini dikarenakan siklus 

penjualan berhubungan dengan kegiatan utama perusahaan. Perusahaan yang mengalami 

kekurangan informasi atas aktivitas yang terjadi dalam perusahaan akan kesulitan sehingga 

mengakibatkan tidak tercapainya tujuan perusahaan. CV. Jagoan Helm merupakan perusahaan 

yang bergerak dibidang perdagangan apparel motor. Dalam proses penjualan pembuatan 

dokumen hanya dibuat rangkap 1, sehingga tidak memiliki arsip apabila akan melakukan 

perekapan data, hal ini menyebabkan dokumennya akan mudah hilang. Berdasarkan hasil dari 

praktik kerja ini dapat disimpulkan bahwa penerapan siklus penjualan online pada CV. Jagoan 

Helm belum sesuai dan penulis ingin memberikan solusi untuk melakukan dokumentasi siklus 

penjualan online. 

 

Kata Kunci : Siklus Penjualan Online pada CV. Jagoan Helm 
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ABSTRACT 

 
Nadya Putri Meiliana, Internship Report, Bekasi: This field work practice focuses on the 

online sales cycle of CV. Jagoan Helm which aims to find out how the sales cycle is in CV. 

Jagoan Helm. The method used is observation to find out the application of the online sales 

cycle in CV. Jagoan Helm and the authors also use library research to study and collect 

theories that are relevant to the subject matter, namely the online sales cycle. The sales cycle 

is one of the important cycles in supporting business processes, this is because the sales cycle 

is related to the company's main activities. Companies that experience a lack of information 

on activities that occur within the company will have difficulties resulting in not achieving 

company goals. CV. Jagoan Helm is a company engaged in the motorcycle apparel trade. In 

the sales process, the document is only made in duplicate, so it does not have an archive if it 

is to do data recording, this causes the document to be easily lost. Based on the results of this 

work practice it can be concluded that the application of the online sales cycle on CV. Jagoan 

Helm is not suitable and the author wants to provide a solution for documenting the online 

sales cycle. 

 

Keywords: Online Sales Cycle on CV. Jagoan Helm 
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