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HALAMAN MOTTO

“Man jadda wajada Tersebar ucapan : “a»3 2 (=" (Barangsiapa yang bersungguh-

sungguh, maka ia akan berhasil).”

P

o @i & Artinya: “Maka sesungguhnya beserta kesulitan

ada kemudahan, sesungguhnya beserta kesulitan itu ada kemudahan.” (Q.S. Al-

Insyirah [94]: 5-6).

“Barang siapa menuntut ilmu, maka Allah akan memudahkan baginya jalan menuju
surga. Dan tidaklah berkumpul suatu kaum disalah satu rumah Allah, mereka
membaca Kitabullah dan saling mengajarkannya diatara mereka, kecuali akan turun
kepada mereka ketenangan,diliputi dengan rahmah, dikelilingi oleh para malaikat,
dan Allah akan menyebut-nyebut mereka kepada siapa saja yang ada disisi-Nya.
Barang siapa terlambat-lambat dalam amalannya, niscaya tidak akan bisa dipercepat
oleh nasabnya. (H.R Muslim dalam Shahih nya).

Hal utama yang membedakan adalah kualitas manusianya. Jika memang
kualitasnya baik dan mendapat pendidikan terbaik, tentunya hasil yang diperoleh

akan menjadi lebih maksimal”. - Josephine Winda

“The aim of education should be to teach us rather how to think, than what to think
—rather to improve our minds, so as to enable us to think for ourselves, than to load

the memory with thoughts of other men.” —Bill Beattie

(Tujuan pendidikan semestinya adalah mengajarkan kita cara untuk berpikir,
daripada apa yang perlu dipikirkan—Iebih ke cara meningkatkan akal agar kita
mampu berpikir untuk diri kita sendiri, bukan memenuhi memori dengan pikiran

tentang orang lain.)



ABSTRAK

Tujuan dari laporan magang ini adalah untuk mengetahui cara mempromosikan suatu
produk memilih produk yang tepat sesuai kondisi kulitnya, mulai dari memilih jenis produk,
memilih warna shade yang tepat, hingga memberi sesi konsultasi singkat. Selain
memberikan pelayanan kepada konsumen. Beauty advisor juga bertanggung jawab dalam
meningkatkan target penjualan suatu produk. Metode yang dilakukan dalam pembuatan
laporan ini adalah observasi, wawancara, dan studi kepustakaan. Dari hasil laporan ini
ditemukan masalah yaitu kurang nya ketersediaan sample dan kurang nya ketersediaan stock
penjualan, dari segi pemasaran yaitu harga produk serta kualitas produk yang kurang baik
maka diharapkan lebih di perhatikan dan di evaluasi agar dapat meningkatkan kualitas
pelayanan serta meningkatkan penjualan.

Kata Kunci : Beauty Advisor, Konsumen, Minat Beli

vi



ABSTRACT

The purpose of this internship report is to find out how to promote a product, choose
the right product according to the skin condition, from choosing the type of product,
choosing the right color shade, to giving a short consultation session. In addition
to providing services to consumers. Beauty advisor is also responsible for
increasing sales targets for a product. The methods used in preparing this report
are observation, interviews, and literature study. From the results of this report
found a problem, namely the lack of availability of samples and the lack of
availability of sales stock, from a marketing perspective, namely product prices and
poor product quality, it is hoped that more attention and evaluation will be given in
order to improve service quality and increase sales.

Keywords : Beauty Advisor, Consumers, Purchase Intention
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